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⦿ 職員の育成方法、新規顧客への口説き文句、失

敗事例、報酬設定の裏話まで惜しみなく公開！ 

⦿ 形のないサービスを提供している社会保険労務

士業界で、どのように報酬を設定するのか⁉ 

 

 

【テーマが求められる背景】                         

ホームページに報酬（料金表）は載せているが、実際のところはどうやって運用

しているのか？ 

他の社会保険労務士事務所はどのように説明し、どのように取り決め方をしてい

るのか気になったことはありませんか？ 

 

 

【講義内容】                                

本テーマでは、事務所経営に成功しているベテランの社会保険労務士事務所であ

る講師が、自身の成功体験、失敗事例、現在取り組んでいる事例などを、具体的に

お伝えします。 

その他、新規顧客の受注方法、また、口説き文句などのノウハウ、職員の教育、

定着率を上げるための努力を赤裸々にお伝えいたします。 
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【カリキュラム（予定）】                          

【第一部】報酬 

【第二部】営業 

【第三部】職員育成 

【第四部】事務所運営 


